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1. Η Επιχειρηματική Ιδέα
Στόχος της επιχειρηματικής ιδέας, το επιχειρηματικό μοντέλο, τα προϊόντα ή/και υπηρεσίες που θα παρέχετε κλπ.
Καινοτομίες της πρότασης σας και πώς διαφοροποιείται από υπάρχουσες επιχειρηματικές δραστηριότητες (κανονικές ή/και στο Internet).
Κεντρική και βασικές οθόνες του site, λογότυπο, βασικές λειτουργίες κλπ. ή παρουσίαση δοκιμαστικής εφαρμογής (prototype).
2. Πελάτες
Πελάτες (κατηγορίες και ανάγκες που καλύπτετε), extra υπηρεσίες που τους παρέχετε, τρόποι που θα τους προσελκύσετε κλπ. Προσδιορίστε επιπλέον τα ακόλουθα:
· μέγεθος και δομή αγοράς (πελατειακή βάση, «τζίρος αγοράς», βαθμός συγκέντρωσης κλπ.)

· στοιχεία κατανάλωσης και βαθμός χρήσης του Διαδικτύου για αγορές (εφ’ όσον απευθύνεστε σε καταναλωτές)
Περιγράψτε επίσης τη στρατηγική προώθησης που θα ακολουθήσετε για να προσελκύσετε τους πελάτες και τα επιμέρους μέσα προώθησης που θα χρησιμοποιήσετε (πλάνο προώθησης). Τι αριθμό πελατών εκτιμάτε ότι θα έχετε κατά το πρώτο και δεύτερο έτος;
3. Προσφορά Προϊόντων / Υπηρεσίας 
Τρόποι παραγωγής (ή προμήθεια) του προϊόντος / υπηρεσίας που παρέχετε και διαχείριση της διανομής του προϊόντος/υπηρεσίας για να είναι αποτελεσματική και επικερδής η επιχείρηση σας.  Εφ’ όσον το προϊόν σας έχει φυσική υπόσταση, περιγράψτε:
· Με ποιο τρόπο γίνεται η προετοιμασία/ εκτέλεση της παραγγελίας

· Με ποιο τρόπο γίνεται η διανομή των προϊόντων στους πελάτες

· Αν χρησιμοποιείτε δικούς σας αποθηκευτικούς χώρους ή συνεργατών, σε ένα κεντρικό σημείο ή σε διάφορα σημεία κλπ. 

4. Έσοδα και Τιμολογιακή Πολιτική
Περιγράψτε τις πηγές εσόδων και την τιμολογιακή πολιτική που θα ακολουθήσετε. Τι έσοδα αναμένετε αντίστοιχα κατά το πρώτο και δεύτερο έτος;
5. Κόστος
Περιγράψτε τις βασικές πηγές κόστους που έχετε: 

· για το αρχικό στήσιμο της επιχειρηματικής δραστηριότητας (κόστος αρχικοποίησης)
· για τη συνεχή λειτουργία της επιχείρησης (λειτουργικό κόστος)
6. Ανάλυση Ευαισθησίας
Με βάση την παραπάνω ανάλυση εσόδων-εξόδων πότε αναμένεται να αρχίσει να αποφέρει κέρδη η επιχείρηση σας με βάση το αισιόδοξο, απαισιόδοξο και μέσο σενάριο;
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